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So klappt es sicher!

German Horse Center: Tipps fiir den Pferdekauf in Deutschland

Wie gehe ich sicher beim Pferdekauf in Deutschland?

Um Risiken zu minimieren, machen Sie sich immer personlich ein Bild von dem Pferd und
dem Verkaufsstall. German Horse Center arbeitet ausschlief3lich mit erfolgreichen und
renommierten Verkaufsstallen wie Balkenhol, Béckmann, Klatte und Hengststation Jens
Meyer zusammen und empfiehlt folgende Vorgehensweise:

Sie investieren in das Pferd und den Transport viel Geld, daher sollten Sie nicht an Ihren
Reisekosten sparen, um das Pferd kennen zu lernen.

Auch unseren Partner-Verkaufsstallen ist es wichtig, dass sie sehen, dass das Pferd zu den
Kunden passt und sie damit glicklich werden kénnen. Hierzu Jens Meyer, Partner von
German Horse Center und Zichter, Hengststation Meyer: ,Ich verkaufe nur, wenn ich
Uberzeugt bin, dass Pferd und Reiter zusammen passen. Sollte der Kunde wider Erwarten
nicht mit dem Pferd zurechtkommen, nehme ich es jederzeit wieder zurlick und versuche ein

besser passendes Pferd zu finden.”

Wie gehe ich bei der Ankaufsuntersuchung vor?

Die Gesundheitsprifung des Pferdes ist wichtig. In der Regel hat der Verkaufer schon eine
Ankaufsuntersuchung und Réntgenbilder gemacht, bevor die Pferde angeritten werden.
Fragen Sie danach. Eine zusatzliche eigene Ankaufsuntersuchung sollte trotzdem noch
durchgefiihrt werden. Lassen Sie diese in einer der grof3en Pferdekliniken in Deutschland
oder zum Beispiel von Auktions- oder Verbandstierarzten durchfiihren. Diese haben

meistens auch internationale Erfahrung.

Wer bezahlt die Vermittlergebiihr und wie hoch ist sie?

Klaren Sie im Vorfeld, wie hoch die Provision des Agenten ist, was seine Leistungen sind
und wer diese zahlt. Sprechen Sie auch mit dem Verkaufer Uber die Provision des Agenten.
Fragen Sie, ob die Provision bei einer Riickabwicklung des Kaufs zurtickgezahlt wird. Bei

German Horse Center zum Beispiel zahlen die Partner eine Provision von 9,5 % flr die
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Serviceleistungen, z. B. die Werbung fiir die Verkaufspferde, Hotlines,
Terminvereinbarungen, Reiseplanung fir den Kunden etc. Im Falle der Riickabwicklung

erstattet German Horse Center die Provision bis zu 1 Jahr nach Kaufdatum.

Was muss ich beim Kaufvertrag beachten?

Der Kaufvertrag sollte immer mit dem Verkaufer geschlossen werden. Dies muss nicht
immer der Besitzer sein, ein Stallbetreiber kann auch mit dem Verkauf des Pferdes
beauftragt sein. Derjenige mit dem Sie den Pferdekaufvertrag geschlossen haben, haftet in
der Regel auch fur etwaige Mangel. Ein Tipp von unserer Partner-Kanzlei Klimke & Kollegen,
Michael Klimke, Rechtsanwalt: ,Lassen Sie im Kaufvertrag auch den Ausbildungsstand und
den gesundheitlichen Zustand zum Zeitpunkt des Kaufvertragsabschlusses notieren, damit
dies Bestandteil des Vertrages ist. Wenn zum Zeitpunkt der Ubergabe, das Pferd eine dem
Kaufer nicht bekannte Krankheit hat, gibt es in Deutschland je nach Krankheit und
Umstanden des Einzelfalls ein Rickgaberecht. Besprechen Sie mit dem Verkaufer eine
mogliche Losung, falls Sie mit dem Pferd wider Erwarten nicht klar kommen. Ggf. sollten Sie

sich auch im Vorfeld bzgl. der Modalitaten des Kaufvertrages rechtlich beraten lassen.*

German Horse Center: Full Service fiir den Pferdekauf in Deutschland

Bei www.germanhorsecenter.com vereinigen sich erstmals renommierte Gestute und Verkaufsstalle

Deutschlands und bieten ihre Dressur- und Springpferde an. Das Full-Service-Konzept richtet sich an
internationale K&ufer: Von der Reiseplanung der ,Horse Tour“, Reisebegleitung durch Personal
Guides (Reisefuhrer) in Deutschland, Beratung beim Pferdekauf bis zur Kauf- und
Transportabwicklung. Zusatzlich organisiert German Horse Center eine weltweite Vermittlung von
deutschen Spitzenreitern und Top-Trainern zur Ausbildung von Pferd und Reiter. Das gesamte
Angebot basiert auf einem Leitbild zum Wohle des Pferdes sowie Grundsatzen zur Transparenz und
Qualitat der Leistungen.
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